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“Nesse contexto, a obra de Guilherme Reisdorfer apre-
senta extraordinaria relevancia para o progresso do Di-
reito brasileiro e para o aperfeicoamento das praticas
atinentes ao dialogo competitivo. [...] as meditacdes de-
senvolvidas na presente obra sido indispensaveis para
todos os operadores do Direito que atuem em licitagoes
e contratagdes publicas. Especialmente aqueles que en-
frentam encargos muito arduos de conceber solugdes
para os problemas mais complexos e dificeis encontra-
rdo no livro de Guilherme Dias Reisdorfer subsidios e
orientagdes de valia incomparavel.”

Marcal Justen Filho

Doutor em Direito — Professor Titular
da UFPR de 1986 a 2006.

“Guilherme Reisdorfer, com a exceléncia académica e a
precisao de andlise juridica que lhe sdo peculiares, traz
aos estudiosos e aos aplicadores do direito, em especial
aos dedicados ao tema das contratagdes publicas, uma
obra de grande relevancia sobre um instituto que cons-
titui a principal novidade em matéria de licitagdes, pre-
vista pela Lei n° 14.133/2021, abordando, ainda, sua ex-
tensao as leis de concessoes (comuns e parcerias publi-
co-privadas). [...] As pertinentes, criteriosas e equilibra-
das consideragdes de Guilherme Reisdorfer, produzidas
nesta obra com grande maturidade para ponderar riscos
e beneficios da medida, sao fundamentais referéncias
para propiciar a adequada compreensao e a segura apli-
cagao dessa importante novidade no direito brasileiro.”

Fernando Menezes de Almeida
Professor Titular da Faculdade de Direito da USP.
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